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Quelques mots sur LEADshare

LEADshare agence emarketing co-opération

Experte dans les solutions de génération de trafic ON <> OFF, d’acquisition clients
et dans la création d’opérations événementielles et de Blogs, LEADshare répond
aux différentes problématiques des sites Internet (ecommerce, marques, enseignes, ...).
LEADshare développe 4 poles d’activité :
-+ Les opérations OFF-line
+ Les opérations ON-line
w+ L’édition de sites
+ Le consell
LEADshare est composée d'une équipe d'experts (marketing, communication,

ecommerce, technologie, web design) qui définissent et assurent la gestion des
opérations et campagnes.

Notre savoir faire s’articule autour de deux concepts :
w+ Le transfert de trafic OFF <> ON

+ La mutualisation entre acteurs

Nos offres sont commercialisées en : France - Allemagne - Espagne - Angleterre

Nos Chiffres

CA 2007 : 540 K
Nos clients :+ de 500
Effectifs : 8

Les sites LEADshare : 2

Les opérations OFF-line : 7 chéquiers de réductions asile colis & 1 chéquier de
réductions haut de gamme

Les opérations ON-line : 5 plateformes de création de trafic
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Tout nouveau, tout beau, www.leadshare.fr

Le site LEADshare fait peau neuve pour la rentrée 2008.

Un site aux couleurs de la nouvelle chartre graphique, avec notre actualité compléte, une
présentation de I'ensemble de nos offres, de nos cas clients, de notre équipe et de notre
revue presse.

Damander reire
sartographis

Mais un aussi, un nouveau blog www.emarketing-co-operation.fr

Sur ce blog, I'équipe de LEADshare traite des actualités et analyses de la co-opération
emarketing et marketing en France et a l'international.

LEADshare
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Quoi de neuf dans les opérations OFF-line

Les chéquiers de réductions asile colis

Une opération mutualisée qui permet aux sites participants d’échanger leurs clients,
de cibler les internautes acheteurs, d’accroitre leur notoriété et de partager les codts.
Actuellement, 7 chéquiers cybermarchands sont commercialisés 2 a 3 fois par an, et
1 nouveau produit haut de gamme est en cours de commercialisation.

Nos chéquiers Master, Leader, Challenger, Jeunes, Seniors, Bio et Commerce
équitable, et BtoB sont consultables en ligne sur notre site www.leadshare.fr.

Sortie du Chéquier Bio et Commerce équitable début Octobre 2008

Aprés avoir lancé des chéquiers de réductions asile colis sous différents volumes de
distribution et dans différents pays, LEADshare décline ses chéquiers vers des cibles
bien définies: au dernier trimestre 2007, le chéquier Jeunes, destiné a la cible des
18-35 ans et le chéquier Seniors, destinés au + de 50 ans, furent lancés. Des
opérations concluantes, qui sont renouvelées en 2008. Une nouvelle cible, tendance,
s’avere incontournable pour cette opération OFF-line: les sites spécialisés dans les
produits BIO et issus du Commerce équitable. Ce chéquier sera distribué a partir
d’Octobre 2008 jusqu’a fin Mars 2009, a 35 000 exemplaires.

Profitez de, B
oy réductions

@ biQ équitables

A venir début 2009

« Les envies prestiges » : Nouvelle opération OFF-line pour les acteurs "haut
de gamme".

LEADshare organise une nouvelle co-opération qui permettra aux marques et
enseignes haut de gamme d’échanger des clients et du trafic entre leur site internet.

Les «envies prestiges » sont des cartes de haute qualité avec des offres
exceptionnelles qui peuvent étre utilisées sur Internet ou dans les points de vente
des enseignes.

La distribution des cartes est réalisée par les sites internet (envois) et les enseignes
(clients des points de vente) participants.
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Les opérations ON-line en pleine évolution

Les sites événementiels

Une opération mutualisée sous la forme d’'une plateforme de création de trafic ou
chaque site participant référence ses produits, créant ainsi pour linternaute un
moteur de recherche a valeur ajoutée.

Actuellement, 4 sites événementiels cybermarchands sont commercialisés tous les
ans, et 1 nouveau site pour les enseignes et marques est en cours de
commercialisation.

Ces sites éphémeres sont en ligne lors de la période des fétes de la St Valentin, des
meres et peres, de Noél et durant les soldes Hiver/Eté.

Au revoir Kdodenoel.com, Kdodamour.com i 1« GUiPe-
et Fete-des-parents.com et bienvenue a Guide-cadeau _fr JcubDeat

Les sites événementiels sont désormais regroupés sous I'URL: www.quide-
cadeau.fr, permettant ainsi un meilleur référencement naturel. Guide-cadeau.fr
differe peu des anciens sites, les modules de recherche et le blog y sont toujours
présents, mais en version ameéliorée.

Guide-cadeau.fr pour Noél sera en ligne le 18 Novembre jusqu'au 31 Décembre
2008.

A-vos-soldes revient pour les soldes d’Hiver 2009

Lancé pour les soldes d’Eté 2008, le moteur de recherche de produits soldés des
sites marchands, www.a-vos-soldes.fr, rouvrira le 1ler jour des soldes d’Hiver 2009.
La 1°" édition a remporté un franc succes: + de 300 marques, + de 50 000 produits
et 15 000 visites le jour de son ouverture.

A venir fin 2008

1lére opération multi-enseignes de création de trafi c ON <> OF

Coupons-reduction.fr s’adresse aux enseignes comprenant un réseau national de
magasins physiques.

Cette nouvelle opération mutualisée a pour objectif d’enrichir les bases de
données, de créer du trafic en points de vente et de générer des ventes en
magasins.

Coupon-reduction.fr s’adresse uniquement a des enseignes de domaines non
concurrentiels.



Nos blogs s’étoffent

Le blog d'idées cadeaux : Miss-cadeaux.fr

www.miss-cadeaux.fr va atteindre les 1 000 idées cadeaux ce mois d’'Octobre 2008 !

Créé en Septembre 2008, ce blog propose des idées cadeaux insolites, atypiques et
originales pour toutes les occasions, avec une mise a jour quotidienne de 2 idées.

Audience mensuelle: + 20 000 visites et 45 000 pages vues

www.miss-cadeaux.fr et ses cousines:

En Espagne, www.miss-regalos.es : + de 600 idées cadeaux.

En Allemagne, www.miss-geschenke.de : + de 500 idées cadeaux.
En Angleterre, www.miss-qgift.co.uk : + de 500 idées cadeaux.

Le blog sur les produits remboursés des marques
et des bons plans: Offres-de-remboursement.com

Six mois apres sa mise en ligne, www.offres-de-remboursement.com a diffusé + de 5
000 de réductions. Il est actualisé quotidiennement, avec une majorité d'offres
dans les secteurs High tech et Alimentaire. Ce blog est pratique, riche en marque,
truffé de bons plans et participatif.

Audience mensuelle: + 20 000 visites et 50 000 pages vues




Gros succes pour la cartographie du p6le Conseil !

LEADshare auto-promotion

Le pole Conseil emarketing de LEADshare a réalisé une cartographie de 'emarketing
sous la forme d’'un poster A1l (59cm*84cm). Toutes les spécialités (Référencement
naturel, Affiliation, Publicité et achat espace, Web-Analytics et mesure d'audience,
Emailing, Blogs et web 2.0, Blogs d’entrepreneurs, Liens sponsorisés) de
'emarketing sont abordées, avec les 50 blogs et sites incontournables pour
comprendre et suivre 'actualité de 'emarketing.

(ci-joint au dossier)

Quelques sites et blogs influents ont rédigé un post sur notre outil. Suite a la mise en
ligne d’'une dizaine de posts de la part de Presse-Citron.net, ConseilMarketing.fr,
Blog.accessweb.info, Savoirsenreseau.com, Bagatelles.fr, Imazine.fr,
Visionary.wordpress.com..., un Vvéritable buzz s'est créé autour de notre
cartographie.

Plus de 3 000 cartographies ont été distribuées en 6 mois.

Les commentaires sont majoritairement positifs; une 2éme version avec plus de
sources devrait sortir début 2009.



Contacts

Fondateur et Dirigeant

Didier Glémarec
dglemarec@leadshare.fr

Contact Presse

Laure Monrouzeau
Imonrouzeau@leadshare.fr

92 avenue des Ternes
75017 Paris

01.40.68.08.58

info@leadshare.fr




